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Inauguraron oficialmente

%9

el complejo “Hiper

El emprendimiento quedoé habilitado de manera formal. Muchas expectativas

por una idea considerada “con patente mendocina.”.

La inauguracién formal del complejo conté con la presencia
de autoridades provinciales y comunales. :

uedd inaugurado oficialmente

el complejo comercial ““Hi-

per”. El acto cont6 con la pre-

¥ sencia de los socios en el em-

rendimiento, autoridades municipa-

es y provinciales, proveedores y nu-

merosos invitados, quienes pudieron

" apreciar en una recorrida la amplia
- variedad de productos en oferta.

El anfitrién fue el presidente del
~complejo, Jorge Gauna, y entre los
presentes se destacaron el vicegober-
nador, Jorge Lopez; el intendente de
Las Heras, Guillermo Amstutz, y el
cénsul de Italia en Mendoza, Antonio
Mordbito.

La inauguracion tuvo tres partes
bien diferenciadas: los discursos (con
el tradicional corte de cinta), una re-
corrida por el establecimiento y un
agape.

El presidente de ‘‘Hiper”, Jorge
Gauna, arriesgé luego del corte de
cinta que “estamos transitando ape-
nas una instancia de la vida produc-
tiva de la provincia”, luego de reco-

' nocer que “esta idea se instalé en mi
mente hace cinco afios y nunca dudé
de que el futuro de los centros comer-
ciales estaba en la periferia de la ciu-

Al e::glicar los pormenores del pro-

ecto dijo que “puedo resumir lo que
emos vivido en pocos palabras:

‘Nada fue facil”. A fines del "93 co-

menzamos la obra muy timidamente,

sin apuros, macerando cada idea. Y

nos fue bien.

“Mds adelante -afadié- hicimos
acuerdos con los vecinos para inte-
grarlos al mall, y finalmente termi-
namos haciendo una alianza estraté-

. ’

gica”.

Al referirse a las caracteristicas di-
ferenciales del proyecto, Gauna ase-
guré que “no existe ningtin centro de
estas caracteristicas. Hay mejores y
peores, pero distintos. Puedo decir
que esta idea tiene patente mendo-
cina, y es porque los mendocinos quie-
ren seguir jugando en primera’”.

Finalmente, el gestor de la idea de
“Hiper” rematé haciendo una men-
cién a la corriente economica inter-
nacional predominante: “La tan men-
tada globalizacién mundial de la eco-
nomia golpea a nuestras puertas, y
yo dirfa que ya entré a nuestros hoga-
res”.

Amstutz: la identidad

Por su parte, el intendente de Las
Heras, Guillermo Amstutz, sefialé que
“durante muchos afos se not6 la pre-
sencia de Las Heras en el sector de la
construccion de distintas maneras.
Aqui viven muchos de los obreros de
esta actividad, de estas entrafas sale
mucho del cemento que sirve para
las obras, y muchos de los ladrillos
que se utilizan para las edificaciones.
Pero a Las Heras le faltaba algo que le
diera identidad como departamento

“Hay que vender los productos
como si fueran un perfume”

'La inauguracién del complejo co-
mercial “Hiper”, relacionado con los
- sectores de la construccion y la de-
| coracion, no solo supuso la unién de
 treinta empresas mendocinas sino
también el contacto con importan-
tes proveedores del exterior. Uno de

- ellos es Josep Royo Vivo, gerente co-. |

mercial de la empresa espafola
Roca, quien mantuvo el siguiente did-
. logo con Los ANDES:

| -;Qué productos provee su empresa

\ para este complejo comercial?
1
| -Nuestra empresa, que estd en mas

de ochenta paises, fabrica todo tipo
de productos para bafio, desde la
porcelana sanitaria hasta la griferia,
pasando por baneras e hidromasajes.
También fabrica aparatos de aire
' acondicionado, de calefaccion y ce-
' rdmicas que atin no tenemos en Ar-
| gentina. Hace dos afios nos hicimos
i cargo de la mayoria de las acciones
| de la empresa Capea, con lo cual ya
' tenemos una fabrica en este pais.
[ Este es un negocio importante para
| nosotros porque nos permite mos-
. trar los mismos productos que estdn
' en este momento en Japén, Alema-
nia, Espaiia o cualquier lugar del
mundo. ;

-;Qué fue lo que los trajo a invertir
en la Argentina?

-Un punto fundamental es la simili-

' tud de apreciacién de la calidad de
vida y de los valores que existen en
Europa. Por ejemplo, el disefio y las
caracteristicas tecnoldgicas avanza-
das. Pensamos que en Argentina hay
un nivel cultural que permite que los
productos sofisticados sean aprecia-
dos. En otros mercados quizd menos
avanzados esto no se aprecia tanto.

| Por eso para América Latina decidi-

en Argentina.

Josep Royo Vivo

Ventas
-;Qué opina de emprendimientos
como ‘“‘Hiper”?

-Para mi es un emprendimiento fun-
damental porque a estos productos
hoy dia hay que venderlos como si
fueran un perfume. Hay que dar un
servicio y mostrar las caracteristicas
ventajosas que tiene un producto con
respecto a otro. Cuando uno va a lo
que aqui se denomina “corralén” y
observa toda la mercaderia amonto-
nada, no puede comprender hasta
qué punto esto mismo, bien organi-
zado y distribuido, puede realzar su
calidad de vida. Nosotros mismos,
que proveemos estos productos, pre-
cisamos de un tipo de ambientacion
como ésta, que permite transmitir lo
que realmente queremos transmitir.

-;Tienen algtin plan de expansion
futura en la Argentina?

-Si. Nosotros hemos iniciado la cons-
truccion de una planta en Buenos Ai-

res y la estamos expandiendo en 3.000
'mos que nuestra central estuviera | metros cuadrados, y vamos posible-
mente a hacer alguna planta més.
RSTRRTTD

FOTOS LOS ANDES

El intendente Amstutz, acompanado por Jorge Gauna y otros
directivos, recorrio las instalaciones.

relacionado con la construccion, y hoy
lo tenemos con este complejo™.

evaluacion de la influencia que el em-
prendimiento tendrd sobre la econo-
mia de su departamento. “Esta nave
comercial nos pone en lo que hoy es el
mundo: una unién de empresas. Este
crecimiento econémico hoy logra un

Su breve discurso terminé con una

emprendimiento comercial que per-
mite volcar recursos en los hombres
de Las Heras, quienes merecen vivir
con la mayor dignidad”.

Luego los presentes hicieron una
recorrida por las amplias instalaciones
y participaron de un dgape brindado
por los propietarios del complejo co-
mercial.




